
L’ACQUISTO

una guida istantanea sulla casa

Che 
mattone!



Restiamo semplici, impariamo le
cose fondamentali ed eviteremo

di sprecare il nostro denaro. È l’ac-
quisto più impegnativo della nostra
vita: spediamoli bene i nostri soldi!

Ecco quindi questo libretto sulla casa,
una guida istantanea perché sono
convinto che è meglio dare pochi e
precisi suggerimenti invece che spen-
dere fiumi di parole che probabilmen-
te non verrebbero nemmeno lette.

Nella sua semplicità, questa guida
comprende gli aspetti essenziali del-
l’acquisto di un’abitazione raccolti
attraverso l’aiuto di competenti pro-
fessionisti, persone che stimo e rin-
grazio e che hanno sponsorizzato
questa iniziativa.

Questo libretto non risponde a tutte
le tue domande? Non esitare a contat-
tarmi. In fondo il mio lavoro è rispon-
dere alle domande delle persone.

Contatti:

sito: www.venditacase.com 
email: info@venditacase.com
cell: 328.6671258



Scusi, quanti mq...

Di solito le dimensioni riportate dal
venditore sono riferite alla superficie
commerciale che include lo spessore
dei muri e, in quota percentuale, le
parti comuni come l’androne di
ingresso, le scale ecc. Per superficie
utile o superficie calpestabile si
intende, invece, quella abitabile che
risulta quindi sempre inferiore. È utile
conoscere questa differenza per non
incorrere in sorprese.
Non sottovalutate poi il fatto che le
abitazioni di recente costruzione sono
progettate per sfruttare molto meglio
lo spazio disponibile.



L’acquisto di una casa con qualche
decennio alle spalle, può rappresenta-
re un ottimo affare ma bisogna fare
attenzione. Tetti danneggiati, infiltra-
zioni di umidità dal terreno, infissi
privi di doppio vetro e che lasciano
passare spifferi, un vecchio e dispen-
dioso impianto di riscaldamento, sono
tutti elementi da tenere in considera-
zione e molto spesso presenti allo stes-
so momento. Meglio quindi un aiuto
da qualche professionista del settore
nel valutare l’effettiva convenienza.

E’ vecchia ma
messa bene...



Dovrei farcela...

Il famoso mutuo. È una scelta spesso
obbligata ma diventata negli ultimi
anni sempre più conveniente. Ha un
costo paragonabile a quello di un
affitto col vantaggio che non è eterno
e si diventa proprietari. Prima di
impegnarci, magari versando acconti
o caparre, è meglio verificare con la
propria banca o ente finanziatore, se
abbiamo i requisiti per ottenerlo.
Attenzione anche alle altre spese: rin-
novamenti, costi del notaio e imposte
sono le più pesanti.



Fidarsi è bene...

Il primo passo dopo aver fatto la
nostra scelta è, di solito, la stipulazio-
ne di un contratto preliminare. Non
richiede la presenza del notaio e
viene fatto quasi sempre tramite l’a-
genzia o l’agente. A questo punto
viene anche versata una caparra, di
solito il 10% del valore d’acquisto.
Fai attenzione: il contratto prelimina-
re è un impegno alla vendita e all’ac-
quisto, vincola entrambe le parti.



L’atto di acquisto viene fatto invece
dal notaio e si chiama “rogito”. È il
contratto che determinarà il nuovo
proprietario. Il notaio sbriga tutte le
pratiche d’ufficio e tributarie (impo-
ste varie) e si assicura che tutto sia in
regola, come per esempio che non
gravino ipoteche sulla casa o altro
che possa impedirne la compraven-
dita. Dopo il rogito la casa è tua,
buon trasloco!

Concludere è
meglio!



Giorgio Lanaro, consulente immobiliare,
assistente alla vendita nei cantieri, finalizza
il suo lavoro alla vendita diretta delle case
per conto delle imprese. Come delegato del
cotruttore, segue personalmente l’anda-
mento delle vendite, avendo come obietti-
vo la massima soddisfazione dell’acquiren-
te, al quale offre un servizio personalizzato,
completo e professionale in ogni fase, com-
presa l’assistenza bancaria, fino al rogito
notarile, senza per ciò richiedere alcun
compenso. Tra i servizi alle imprese edili
rientra anche la ricerca del terreno per la
realizzazeione di nuovi cantieri, dopo
accurati sondaggi attraverso interviste
“mirate” e telemarketing.

È una moderna gamma di servizi “su
misura” per soddisfare le richieste dell’at-
tuale mercato sempre più attento ed esi-
gente. 
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